EUROTUNGSTENE

COMMERCE

Innovation et exportation

L'innovation et l'international sont au caear du développe-
memnt d'EvroruNGsTeENE ; nouvelle chaine de production en
CONFE de construction ef ouverture vers les pays asialiques
dont un acces an marché chinois. La logistique n'est pas

&N reste...

Fondée & Grenoble an 1949,
EUROTUNGSTENE (qui appantient i
|0r% au groupe ERaMET depuis
2003} 5'est spécinlisée dans la
fourniture de poudres & gronde
valeur a_iuuu‘ 1.::I1|.'|1:|||.1].:|q11|“:
déécdides an marche des ouwtils dia-
mantés, Avec une presence sur
les cing continents, elle réalise
05% de son chiffre d"affaires &
I'ex-portation. Selon, son jeung
directeur général, Phillppe Gun-
dermann, - 35 ans = “les pays
asfafigues deviennenl des aoleurs
mictjEwrs e fa coupe of foul per-

culiérement. le Japon, la Corde,
fa Chire. .. et méme [ fride™

Les deux fondamentaux de
I"entreprise, dont le chifire
d alfaires, en constante évolu-
tiom. est estimé i 20 millions
d'euros en 2004, sont | intema-
tiomal et 1"innovation, Pour
mainienir son avance technolo-
gique, la société qui emploie
125 salariés, consacre 12% de¢
son chiffre d affaires dans la
recherche et développement.
Aprés la fourniture de ongsténe
(dont la part de marché st en

forte baisse), elle créé une pre

migre rupiure technologique,
avec la création, en 1997, d'une
formule baptisée poudre de
NEXTir). Aujourd hui, elle
compie conforter son essor avec,
A nouvean, une nouvelle géndra-
tion de poudres & haute valeur
technologique

dont une décli- “'IA'.IJI' f-it;_‘f-"' mmﬁques
deviennent des
acteurs majeurs”

niarsirn TN CE=
stracturée est &n
|1huw. d"Etre Ela-
borée. Une now-
velle chaine de
production est en cours de
construction dont 1" invesiisse-
ment s éléave & 3.5 millions
d euwros. Objectif T Arroser le
marché dés NS avec une nou-
velle famille de produits (Qua-
ternaire) &l asseoir ainsi un
développement &n crolssance
Conslanie,

LOGISTIUE INNOVANTE
AU SERVICE DES CLIENTS

De som ofé, e service achals, -
Iogistique, dirigé par Eric Mar-
cazzan, qui emploie prés de dix

persennes, innove également pour
miens saisfaire ses clients, Cue
constate-1-on, depuis six mois
dans le magasin, préts & la livrai-
son T Des fils couleurs ocre, 2onl
conigues pour Etre empilables
chez le client. “Nos [0 en acter
hmologuds, sonf uiilisables une
sewle foiz, car
CemEEFEE T Crmre
malieres dange-
renses durant le
rransport. Nows
Vs FEgademenr
FE @ POl avec
ras clienty des confarners utili-
vables direcremeni sur leurs
cliaines de pm.uimﬂrrr:l -~ CoOmmen-
te Fanny Pochiero, en charge de
la logistique et du transport. Un
service supplémentoire qui contri-
e pussi i fdéElser be client !

Le transport des 40 & 50,000
(s anneels s"electue i 65% par
les routes pour approvisionner
I"Europe, 31% en avion cf 4%
par voie maritime, “Nous sod-
flﬂl']'ml.ﬁ bt sser le f.r'r! AEFIER T
pmﬁ; de g mer... maly u'.r,u-m:l.
trois ans les clienis souhaitent
micins g siocks & p.l'u.l.' P rape-

. -
Fanmy Pochiera

dird, Aussi sommes mous oiges
oanticiper lewrs commandes car
ils rravaillent & fTux fendns”,
ajoate-t-glle. Afin de gérer fine-
ment ces flux, la socielE est en
train de metire en place un ERP
(SAP), plaicforme informatigue
globale de gestion dont e budget
s'éléve A 1.1 malhon o ewros, et
dont I'installation s’ achévern i la
fin de 1" année 2006,

Rosalie HURTADO



